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ПОНЯТИЯ И ПРИНЦИПЫ ФОРМИРОВАНИЯ ЕКОНОМИЧЕСКОЙ КАТЕГОРИИ «ЗАТРАТЫ»: ОПЫТ УКРАИНЫ 

[bookmark: OLE_LINK42][bookmark: OLE_LINK43]Экономика как наука постоянно развивается, совершенствуется, формируются новые научные направления исследования. Особенное место в этом процессе занимают затраты, поскольку они влияют не только на себестоимость продукции и ее цену, но и на объем полученной прибыли и всю хозяйственную деятельность предприятия в целом и на его функционирование в будущем. Изучение развития понятия «затраты» как экономической категории является важным шагом в исследовании их сущности. 
Эволюция знаний о затратах имеет свою историю, этапы становления. В частности, выделяют четыре этапа развития знаний о затратах:
- первый этап - публичная отчетность о затратах, исследованиях, учете и контроле затрат  на хозяйственном и государственном уровнях (XXVIII -ІІ в.в. до н.э.);
- второй этап - осуществление попыток раскрыть суть понятия «затраты», появление разных теорий затрат (XIV- ХІХ ст.);
- третий этап - использование математических методов у теории, исследования поведения затрат, изучение затрат как объекта учета и контроля (ХХ ст.);
- четвертый этап - возникновение нового направления, а именно  управления затратами (конец ХХ - начало ХХІ ст.) [1].
В частности, понятия затраты и представления о них развивались в трудах таких ученых экономистов: А. Смита, Д. Рикардо, К. Маркса, У. Пэтти, А. Маршалла и других. 
Основные положения экономической категории затрат производства, как отмечает О.В. Олейник [2], рассматривая их с точки зрения теории трудовой стоимости, которая основывается на двух принципиальных категориях, - затраты производства и дополнительные затраты. 
Затраты производства представляют собой затраты на производство, которые должны понести организаторы предприятия с целью создания товаров и следующим получением прибыли. Категория дополнительных затрат связана с процессом реализации товаров, к которым относятся дополнительные затраты (расходы на упаковку, сортировку, транспортировку и хранение товара). [3]
Затраты производства и дополнительные рассматривают в процессе формирования по их основным элементам в производственном процессе. Также выделяют затраты на ремонт основных средств, разделяя его на капитальный и текущий.
Согласно теории А. Смита существует другой подход к трактовке понятия «затраты», который изложен в теории стоимости. Стоимость товара рассматривают как сумму таких составляющих: заработная плата, прибыль и земельная рента. А. Смит отмечает, что «стоимость, которую рабочие добавляют к стоимости материалов распределяется сама на две части, из которых одна идет на оплату их заработной платы, а вторая - на оплату прибыли их предпринимателя на весь капитал, какой он авансировал в виде материалов и заработной платы» [3].
Последователем А. Смита в его научных исследованиях является Д. Рикардо, который утверждал, что стоимость товара, зависит от относительного количества труда, а не от заработной платы, которая платится работнику за его работу[4]. 
Значительный взнос в исследование категории «затраты» сделали представители неоклассической школы. А. Маршалл предложил новое понимание понятия «расходы производства», исключив из них расходы на средства производства и включив в них прибыль. На основе этого можно сделать вывод, что заработная плата и прибыль растут параллельно увеличению производства. Кроме того, А. Маршалл отождествляет прибыль с процентом, уровень которой определяется спросом и предложением капитала.
Американский экономист Е.Х. Чемберлен утверждал о нетождественности расходов производства, отпускной цены производителя и расходов на сбыт с разницей между конечной розничной ценой и ценой производителя. Кроме этого, он отмечал, что расходы не заканчиваются затратами на производство товара в пределах завода или фабрики, что, по существу, можно отнести к дополнительным затратам, поскольку еще предприятие несет затраты на транспортировку, сортировку, хранение и доставку товаров.
В конце ХІХ века появляется ряд новых концепций. У маржиналистов (Менгер, Визер) затраты появляются как психологическое явление, основанное на предельной необходимости, то есть сумма средств, которые платит фирма за приобретенные факторы производства, определяется предельной необходимостью. Как отмечают В.П. Сухораб, С.М. Ксендз, понятие «затраты» у маржиналистов рассматривается как функция от масштаба производства [4].
Австрийский теоретик Ф.Визер разработал субъективную теорию затрат альтернативных возможностей, согласно которой действительные затраты производства данного товара уровни наивысшей необходимости тех благ, которые общество могло бы получить, если бы по-другому использовало отмеченные производственные ресурсы. Визер рассматривает затраты как своеобразную необходимость. Согласно закона Визера - стоимость затрат является производной от стоимости продукта [5].
На современном этапе существуют разные подходы к понятию затрат, которое вызвано, как считает О.В. Павелко, тем, что расходы рассматриваются с двух позиций : «приобретение средств производства и с позиции использования в процессе производства» [6]. Представители современной экономической теории (Макконнел, Стэнли Л. Брю, Эдвин Дж. Долан и Дейвид Линдсей) в своих исследованиях, рассматривая сущность затрат, учитывают ограниченность ресурсов и возможность альтернативного использования.
Американский экономист К.Р. Макконнел базирует понятие «затрат» на понятиях ресурсы и альтернативном их использовании. Тоесть экономические или временные затраты любого ресурса для производства товаров, уровни его стоимости или ценности считаются при наилучшем из возможных вариантов использования. Такая концепция затрат была визуализирована в кривой производственных возможностей.
Также К.Р. Макконнел рассматривал экономические затраты с позиции отдельного предприятия, а именно, экономические затраты - это выплаты, которые фирма должна сделать, или те доходы, которые фирма должна обеспечить поставщику ресурсов для того, чтобы отвлечь эти ресурсы от использования в альтернативных производствах. Такие затраты могут быть как внешними, так и внутренними. Все выплаты, которые предприятие несет из собственных ресурсов в пользу посторонних лиц, считаются затратами внешними. Затраты на собственные и самостоятельно используемые ресурсы являются неоплачиваемыми, или внутренними.
На основе исследованного материала нами выявлено, что ученые трактуют понятие затрат из разных подходов. В трудах современных экономистов сущность понятия «затрат» раскрывается следующим образом (табл. 1).
На основе таблицы 1, выявлено что большинство ученых затраты трактуют как совокупность понесенных расходов для изготовления продукции (работ, услуг). Однако некоторые экономисты рассматривают затраты, как средства, которые нужно оплатить за приобретенные оборотные и необоротные активы. С этим можно не согласиться, ведь, это лишь средства которые платит предприятие для обеспечения непрерывности и эффективности ведения хозяйственной деятельности, и они не влияют непосредственно на финансовый результат. Их влияние на прибыль можно проследить при списании оборотных активов на производство, а необоротных активов - в виде амортизации, которая частями списывается на готовую продукцию, если эти необоротные активы задействованы в процессе производства, или на финансовый результат для определения прибыли или убытка за отчетный период.
Таблица 1 ‒ Определение понятия «затраты» как экономической категории в трудах современных украинских ученых
	Источник
	Определение понятия «затраты»

	1
	2

	Давидович И.Е.
	Затраты - выраженные в денежной форме текущие расходы трудовых, материальных, финансовых и других видов ресурсов на производство продукции [8].

	Грещак М.Г., 
Коцюба О.С
	Затраты - это объем использованных ресурсов предприятия в денежном измерении для достижения определенной цели [5].

	Осовська Г.В., 
Юшкевич О.О., 
Завадський Й.С
	Затраты предприятия - формируются в процессе использования ресурсов при осуществлении определенной его деятельности и определяются как сумма уменьшения стоимости активов или уменьшения собственного капитала (убыток) [9].

	Рясных Е.Г.
	Затраты - это выраженное в деньгах потребление товаров и услуг для изготовления производственной продукции за определенный период [10].

	Непочатенко О.О.
	Затраты - денежная оценка материальных и трудовых ресурсов, которые связаны с производством и реализацией продукции, предоставления услуг [11].

	Мельник Л.Г., 
Каринцева О.
	Затраты - это прямые и непрямые расходы, фактические и возможные выплаты или упущенная выгода, необходимые для того, чтобы привлечь и удержать ресурсы в пределах данного направления деятельности [12].

	Кулишов В.В.
	Затраты - это уменьшение экономических выгод в виде выбытия активов или увеличения обязательств, которое приводит к уменьшению собственного капитала [13].

	Нуреев Р.М.
	Затраты - все, что производитель (фирма) закупает для использования с целью достижения необходимого результата [14].

	Онисько С.М., 
Марич П.М.
	Производственные затраты - это потреблению в процессе производства средства производства, которые воплощают в себе прошлый труд (сырье, материалы, амортизацию основных средств, труд рабочих, занятых в процессе производства) [15].

	Кривенко К.Т., 
Савчук В.С., 
Бєляєв О.О.
	Затраты - денежное выражение использования производственных ресурсов, в результате которого осуществляется производство и реализация продукции [16].

	Турило А.М., 
Кравчук Ю.Б., 
Турило А.А.
	Затраты - это стоимостное выражение абсолютной величины примененно-употребленных ресурсов, необходимых для осуществления им поставленной цели [17].



Таким образом, на основе проведенного анализа научных разработок относительно понятия «затраты» можно определить, что затраты предприятия как экономическая категория - это денежные, трудовые, материальные и нематериальные ресурсы, которые использованы в течение определенного периода в его хозяйственном процессе.
Категория "затраты" является чрезвычайно важной в хозяйственной деятельности предприятия. Расходы определяют результаты его деятельности, влияют на объемы его налогообложения, в конечном итоге, - на макропоказатели экономической среды. Поэтому регламентация понятия "расходы" в украинской законодательной базе является обязательной. Согласно нормативно-правовой базы Украины понятие "расходы" трактуется так: (табл. 2).
Таблица 2 ‒ Определение понятия «затраты» согласно нормативно-правовой базы Украины
	Визначення

	Затраты - уменьшение экономических выгод в виде выбытия активов или увеличения обязательств, которые приводят к уменьшению собственного капитала (за исключением уменьшения капиталу за счет его исключения или распределения владельцами) за отчетный период. [18].

	Затратами отчетного периода признаются или уменьшение активов, или увеличение обязательств, которое приводит к уменьшению собственного капитала предприятия (за исключением уменьшения капиталу в результате его исключения или распределения владельцами), при условии, что эти затраты могут быть достоверно оценены.[19].

	Затраты - сумма любых затрат плательщика налога в денежной, материальной или нематериальной формах для осуществления хозяйственной деятельности плательщика налога, в результате которых происходит уменьшение экономических выгод в виде выбывания активов или увеличения обязательств, в результате чего происходит уменьшение собственного капитала (кроме изменений капитала за счет его исключения или распределения владельцем) [20].



На основе ранее проведенных исследований [21] и результатов данной работы было выявлено, что затраты предприятия являются сложной экономической категорией, которая требует дополнительного изучения через проведение их классификации, - разделению их на классы на основе определенных общих признаков объектов и закономерных связей между ними. 
Анализ украинского опыта в системе формирования и определения составляющих затрат имеет большое значение для экономического развития других стран, в том числе и стран Балтийско-Черноморского региона. В новых экономических условиях очень важен процесс появления новых интеграционных связей, по этому предложенная тематика вызывает особый интерес с целью обмена опытом.
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