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УСОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ МЕТОДИКИ АНАЛИЗА СОВМЕСТНОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ БЕЗ СОЗДАНИЯ ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА

IMPROVED METHODOLOGY ANALYSIS OF THE JOINT ACTIVITY WITHOUT ESTABLISHING A LEGAL ENTITY

В статье исследован актуальный на сегодня вопрос анализа совместной деятельности без создания юридического лица по договору простого общества и без объединения вкладов. Предложено усовершенствование методики анализа за договором совместной деятельности, используя комплексную оценку проекта (договора о совместной деятельности)  по исследованию показателей  оценки финансовой устойчивости и оценки его экономической эффективности.
In the article the current issue of the analysis to date of joint activity without establishing a legal entity for the agreement of a society without the joint contributions. The improved methods of analysis for the joint venture agreement, using a comprehensive assessment of the project (a joint activity agreement) to study performance evaluation of financial stability and to assess its cost-effectiveness.
Постановка проблемы. На сегодня вопрос анализ совместной деятельности (далее – СД) без создания юридического лица с объединение вкладов (по договору простого товарищества) и без объединения вкладов является одним из самых сложных. Актуальность данного вопроса еще подчеркивается тем, что СД без создания юридического лица занимает важное место в деятельности предприятий и физических лиц.
Важнейшая задача заключается в проведении правильного анализа договора о СД, с целью определения его эффективности и платежеспособности. На решение этой проблемы направлены исследования автора.

Вопросами анализа обеспечения эффективности функционирования хозяйствующих субъектов, комплексного экономического анализа, оценки финансовой устойчивости проекта и оценки его экономической эффективности занимается много ученных, а именно: И. Ю. Подшивалина [1], Т. А. Жадан [2], Е. В. Мных [3, 7],                       С. М. Васильев [4], А. Ф. Павленко и Н. Г. Чумаченко [5], П. П. Микитюк [6], Г. В. Савицкая [8], Л. А. Лахтионов [9], В. М. Костюченко [10] и многие другие. Но, поскольку вопросы анализа СД без создания юридического лица на сегодня не решены, они требуют исследования и разработки конкретных предложений по улучшению его проведения.

Методика анализа совместной деятельности без создания юридического лица. Экономический анализ вообще рассматривают с двух позиций: в методологическом плане и организационном. Основной предпосылкой успешного проведения аналитических исследований четкая их организация. Сегодня на большинстве предприятий Украины проведению и организации экономического анализа, по мнению И. Ю. Подшивалиной, не уделяется должного внимания, что не способствует обеспечению эффективности функционирования хозяйствующих субъектов [1, с. 400-402]. Это касается и экономического анализа, четкая организация которого позволит получать достоверные и оперативные данные, необходимые для управления предприятием.

Организация экономического анализа – это система рациональных, скоординированных действий изучения объекта наблюдения в соответствии с определенной цели. Организация экономического анализа рассматривается как технологический процесс, разделен на отдельные этапы. Перечень этапов в разных источниках неодинаков. На их количество влияют различные факторы: наличие технических и экономических средств поставленных целей: структура управления, система учета и т.п. Наиболее распространенными этапами аналитической работы является подготовительный, основной (аналитический), завершающий (итоговый).

Успешность осуществления любой деятельности, по мнению ученой, зависит от ее четкой организации. Особенно это касается проведению экономического анализа, четкая организация которого позволит получать достоверные и оперативные данные, необходимые для управления предприятием.

Одним из путей повышения уровня экономического анализа, по мнению  Т.А. Жадан, является использование научных подходов, в частности системного подхода [2, с. 15-16].

Для нужд комплексного экономического анализа показатели, по мнению             профессора Е.В. Мныха, следует выделить в группы, таблица [3, с. 55-61].
Экономический рост характеризуется следующими количественными показателями, как прирост стоимости предприятия, объема деятельности, производственных мощностей и т.д., и системой качественных показателей: повышение прибыльности, ускорение оборачиваемости капитала, рост заработной платы работников и т.п.
Для анализа хозяйственной деятельности предприятия применяют различные приемы: 
- логические (детализация, сравнение, обобщение);

- статистических (сводки, группировки, цифрового материала, средние величины, индексы, ряды динамики); 

- математические (математическое моделирование, математический анализ - интегральный метод, математическая статистика и теория вероятностей) и другие методы. Более сложной для исследования является корреляционная зависимость.

Таблица

Группировка показателей деятельности предприятий для анализа экономического роста [3, с. 55-61].

	Показатели
	Количественные
	Качественные

	Обобщающие (синтетические)
	1. Прирост стоимости предприятия

2. Прирост экономического потенциала (производственной мощности, объема инвестирования, ресурсной базы)

3. Прирост объема деятельности (производственной, торговой, внешнеэкономической и иной)

4. Увеличение доли предприятия на рынке 
	1. Прирост прибыли и рентабельности

2. Ускорение оборачиваемости активов и капитала

3. Повышение финансовой устойчивости и платежеспособности предприятия

4. Увеличение доли реинвестированной прибыли в структуре собственного капитала




Продолжение таблицы

	Отдельные (частичные) 
	1. Увеличение объема основных средств

2. Увеличение производственных средств

3. Прирост количества рабочих

4. Увеличение объема готовой продукции

5. Увеличение товарооборота

6. Прирост положительного сальдо чистого денежного потока


	1. Повышения производительности труда

2. Прирост отдачи основных средств

3. Повышение материалоотдачи

4. Рост средней заработной платы работников

5. Повышение стоимости акций

6. Положительное сальдо дебиторской и кредиторской задолженности


Для анализа хозяйственной деятельности любого предприятия применяют данные бухгалтерского и оперативного учета и отчетности и другие источники информации [4, с. 201].

В зависимости от содержания и задач анализа используют такие основные информационные источники: финансовую отчетность; статистическую отчетность, данные внутрихозяйственного (управленческого) бухгалтерского учета, данные по первичной учетной документации (выборочные данные); экспертные оценки.

По исследованиям таких специалистов как А. Ф. Павленко и Н. Г. Чумаченко, современный экономический анализ полностью меняет парадигму об оценочно-статистического до поисково-прогностического с выбором оптимальных управленческих решений в зоне неопределенности и риска. Сама же методика конкретных аналитических исследований должна быть приближенной к потребностям предприятия, отвечать повседневным запросам управления, быть надежным экономическим инструментом управления предприятием [5, с. 28].

В процессе анализа инвестиционной деятельности предприятия информационными источниками являются форма № 1 «Баланс» и форма № 3 «Отчет о движении денежных средств». Результаты инвестиционной деятельности предприятия определяются на основе анализа изменений на статьях первого раздела баланса «Необоротные активы», статьи «Текущие финансовые инвестиции» второго раздела баланса и на отдельных статьях формы № 2 «Отчет о финансовых результатах» («Доход от участия в капитале», «Прочие финансовые доходы», «Потери от участия в капитале», «Прочие расходы»). Движение средств в результате осуществления инвестиционной деятельности отражается на соответствующих статьях второго раздела формы № 3 «Отчет о движении денежных средств» «Движение средств в результате инвестиционной деятельности», где отражаются как поступления, так и расходы по данному виду деятельности, которые имели место в течение отчетного и предыдущих периодов.

П. П. Микитюк, рассматривая анализ экономической эффективности инвестиционно-инновационных проектов с учетом рисков отмечает, что предприятие может выбирать проект из ряда возможных, давать комплексную оценку проекта до начала его финансирования [6, с. 60-63]. Комплексная оценка проекта предполагает оценку финансовой устойчивости проекта и оценку его экономической эффективности. С точки зрения предприятия, которое выбирает инвестиционные проекты для инвестирования, вопросы их финансовой устойчивости на первом этапе отбора проектов имеют второстепенное значение. Необходимо, прежде всего определить наиболее эффективные способы вложения средств, а потом обосновать каким образом обеспечить финансовую устойчивость проекта и предприятия. Ученый делает вывод, что не всегда нужна комплексная оценка проекта, где имеют место разные понятия финансовой устойчивости - устойчивость отдельного проекта и устойчивость предприятия, реализующего проект. На практике могут применяться различные методы анализа инвестиционных проектов, осуществляемых на действующих предприятиях. Это метод условной автономии, метод анализа изменений, метод объединения, метод наложения и метод сравнения.

Для анализа финансовой состоятельности договора о СД без создания юридического лица, по нашему мнению, лучше подойдет первый из методов - метод условной автономии. Это можно объяснить тем, что в практике такой метод применяется в тех случаях, когда проект физически отделен от предприятия и может рассматриваться независимо (автономно). Для этого проект условно рассматривают как отдельное юридическое лицо со своими активами и пассивами, объемом реализации и затратами. Именно таким можно считать договор простого товарищества или договор о СД без объединения вкладов. Данный метод позволяет оценить эффективность проекта и его финансовую состоятельность.

Для оценки эффективности инвестиционных проектов в экономической литературе предлагается разное количество методов, показателей. Среди многих критериев прослеживается четыре главных методов оценки инвестиций, учитывающие фактор времени: чистый приведенный доход, индекс доходности, срок окупаемости, внутренняя норма доходности. Одни авторы называют эти направления методами оценки, другие - показателями анализа эффективности инвестиций.

В процессе анализа инвестиций и результатов инвестиционной деятельности                  Е. В. Мныха предлагает делать выводы о: наличии инвестиционных ресурсов (по объему, структуре собственного и привлеченного капитала) инвестиционную привлекательность альтернативных проектов; ожидаемую доходность инвестирования; потребность капитальных затрат и финансовых вложений; денежный поток и фактическую эффективность инвестиций [7, с. 416-421].

Для анализа инвестиционной деятельности следует использовать внутреннюю и внешнюю отчетность о реализации инвестиционных проектов, документацию инвестиционных проектов, данные учета финансовых и реальных инвестиций.

Ученый определяет следующие критерии оценки инвестиционных проектов:

1. Чистый приведенный эффект, который указывает сумму дисконтированных чистых поступлений за прогнозируемый период от начальных инвестиций с определенным размером годового дохода.

2. Индекс рентабельности инвестиций, который определяет степень доходности единицы затрат и используется для определения рейтинга независимых проектов, представляющих оптимальный портфель при ограничениях общего объема инвестирования.

3. Норма рентабельности инвестиций, которая определяет значение коэффициента дисконтирования, при котором чистый приведенный эффект равен 0. Этот показатель характеризует критический уровень доходности, при котором затраты на проект будут оправданными.

4. Срок окупаемости инвестиций отмечает время, за которое авансовый капитал будет компенсирован доходами от инвестиций.

5. Коэффициент эффективности инвестиций, который не учитывает дисконтирования доходов и определяет степень доходности инвестиций.

Основные показатели, определяющие оценку эффективности инвестиционных проектов можно охарактеризовать следующим образом.

Метод определения чистой текущей стоимости показывает разницу между величиной денежных потоков, поступающих в процессе эксплуатации проекта, дисконтированных по приемлемой ставке доходности, и суммой инвестиции. Метод чистой приведенной стоимости является приемлемым, когда величину инвестиционных ресурсов практически неограниченно, а экономическая ситуация делает достаточно точное прогнозирование ставки доходности и длительный период.

Анализ рентабельности проекта определяется уровнем рентабельности проекта, рассчитанного как отношение чистой приведенной стоимости к начальной суммы инвестиции, и выраженного в процентах. По экономическому содержанию рентабельность является величиной прибыли, полученной на каждую денежную единицу вложенных в проект средств. Рентабельность является относительным показателем, а потому может применяться для выбора одного из нескольких инвестиционных проектов, которые имеют близкие значения чистой приведенной стоимости.

Период окупаемости инвестиций - это время, в течение которого денежный поток, полученный инвестором в процессе эксплуатации проекта, сравняется с суммой инвестиций (измеряется в годах и месяцах). Метод определения периода окупаемости - один из самых распространенных в мировой практике и достаточно простых средств выяснения целесообразности проведения инвестиционной операции. В классическом варианте этот метод не предусматривает упорядочивание денежных поступлений во временном аспекте, т.е. техника дисконтирование не применяется. Из нескольких проектов привлекательным определяется тот, который имеет короткий период окупаемости.

Алгоритм расчета периода окупаемости зависит от равномерности поступления денежных потоков. Если денежный поток является стабильным в течение периода эксплуатации проекта, то период окупаемости определяется делением суммы инвестиции на годовой объем денежного потока (дробь округляют в сторону увеличения до ближайшего целого).

Под внутренней нормой прибыли проекта (нормой рентабельности) понимают значение коэффициента дисконтирования, при котором чистая текущая стоимость проекта равна нулю. Внутренняя норма прибыли показывает тот минимальный уровень доходности проекта, при котором он не будет давать ни доходов, ни убытков, т.е. по экономическому содержанию эта норма является точкой безубыточности данного проекта.

По этому методу исчисляются нормы доходности тех проектов, что в них может вложить средства предприятие. Сравнительный анализ внутренних норм прибыли различных проектов альтернативного размещения средств предприятия, а также средне рыночной нормы доходности способствует определению прибыльного направления инвестирования.

Если внутренняя норма прибыли проекта выше стоимости авансового капитала, то проект является экономически выгодным. А разница между этими величинами показывает уровень доходности, на который может рассчитывать инвестор.

В зарубежных фирмах наиболее популярным стал метод статистических испытаний, или метод «Монте-Карло», преимуществом которого является возможность анализировать и оценивать различные варианты организации процесса реализации инвестиционного проекта и учитывать различные факторы рисков в рамках одного подхода.

Предприниматель должен учитывать степень риска с целью страхования своих активов. Все участники проекта заинтересованы в исключении возможности полного провала или менее предотвращении убытков. В условиях нестабильной быстро меняющейся ситуации им следует предвидеть все возможные последствия действий своих конкурентов, а также изменения рыночной ситуации.

Назначение анализа риска заключается в предоставлении потенциальным партнерам необходимой информации для принятия решений о целесообразности участия в реализации проекта и принятии мер по защите возможных финансовых потерь.

При анализе риска инвестиционного проекта и его осуществлении предлагается рассматривать: потери от отдельных видов риска; потери по одному из направлений «портфеля инвестиций»; максимально возможный ущерб.

Итак, автор монографии отмечает, что определение эффективности инвестиционных проектов в рыночных условиях следует проводить с обязательным учетом фактора риска. С целью определения уровня риска при формировании инвестиций в мировой практике широко применяют методы расчета срока окупаемости, средней прибыли, учета текущей стоимости будущей прибыли и тому подобное.

Среди показателей экономической эффективности наибольшее распространение получили показатели чистого дисконтированного дохода, периода возврата капитальных вложений, внутренней нормы доходности и коэффициента рентабельности [6, с. 60-74].

Финансовую устойчивость проекта (в данном случае договора о СД) следует определять по общепринятым показателям для определения финансовой устойчивости предприятия. Особенностью определения финансовой устойчивости (способности) по договору о СД будет то, что такой договор рассматривается как условная юридическое лицо, не формирует отдельно уставный капитал и другие виды собственного капитала и отражает в отчетности о СД активы, обязательства, доходы и расходы. Такое мнение подтверждается нормами П(С)БУ 12 и Методических рекомендаций относительно того, что активы, полученные от участников как вклад в СД, отражаются оператором СД рекомендуется отражать в составе долгосрочных и текущих обязательств, передача участником активов в качестве вклада в СД следует отражать соответственно в составе долгосрочной и текущей дебиторской задолженности в зависимости от срока заключенного договора о СД.

Исходя из вышесказанного, анализ финансовой состоятельности договора о СД следует проводить по следующим показателям.

1. Коэффициент структуры долгосрочных вложений:

2. Коэффициент структуры привлеченного капитала:

3. Коэффициент обеспеченности оборотных средств собственными оборотными средствами рассчитывается как отношение собственных оборотных средств ко всей величине оборотных средств.

Минимальное значение этого показателя - 0,1. когда показатель опускается за это значение, то предприятие (договор, проект) признается неплатежеспособным. Увеличение величины показателя свидетельствует о устойчивом финансовое состояние предприятия и его способность проводить независимую финансовую политику.

4. Коэффициент отношения производственных активов и стоимости имущества:

Минимальное нормативное значение этого показателя 0,5.

5. Коэффициент мобильности.

6. Коэффициент краткосрочной задолженности:

Увеличение доли срочных обязательств свидетельствует о потере финансовой устойчивости.

7. Коэффициент кредиторской задолженности:

8. Соотношение между дебиторской и кредиторской задолженностью:

Дополнительно эффективно использовать показатели денежного потока для оценки финансовой устойчивости предприятия по следующим показателям:

1. Рентабельность на основе денежного потока.

2. Коэффициент самофинансирования (показатель денежной отдачи инвестиций):

3. Коэффициент обслуживания долга.

Целесообразным также будет рассчитывать совокупность аналитических показателей - коэффициентов ликвидности.

1. Коэффициент текущей ликвидности.

2. Коэффициент быстрой ликвидности.

3. Коэффициент абсолютной ликвидности:

Значение коэффициента абсолютной ликвидности должно находиться в пределах 0,2-0,35.

С помощью анализа таких коэффициентов можно выявить сильные и слабые позиции различных предприятий (договоров). Эти данные используются для контроля деятельности предприятия, чтобы не допустить банкротства.

Поэтому направим свои исследования на анализ оценки эффективности, финансовой состоятельности и ликвидности заключенных договоров о СД.

Пример. В августе 2008 года был заключен договор о СД без объединения вкладов между Уставным территориально-отраслевым объединением южная железная Полтавская путевая машинная станция № 132 и Закрытым акционерным обществом «Гражданстрой» о выполнении работ дорожными машинами ПОПМС - 265 на участке Полтава - Гребенка перегон Разъезд Деповской - Ромодан 205-206 км.

По этому договору Полтавской путевой машинной станции № 132 были использованы активы в такой сумме:

- необоротные активы (амортизация основных средств) - 117121 грн.;

- оборотные активы - 1368217 грн.

Всего: 1485338 грн.

Обязательства по налогам по договору СД составили - 572000 грн.

Расходы на оплату труда и отчисления на социальные мероприятия - 157488 грн., в т.ч. рабочим - 144150 грн.

Итого обязательства по договору СД составили 729488 грн.

Стоимость строительно-монтажных работ составила 1703720 грн., в т.ч.:

- материалы - 13688217 грн.;

- заработная плата - 144150 грн.;

- амортизация основных средств - 93694 грн.;

- общепроизводственные расходы - 97659 грн.

Прочие расходы - 511106 грн.

Итого затраты по договору составили 2214826 грн.

 Полученная сумма дохода при выполнении работы составила 8025850 грн.

Оценим инвестиционный проект (договор о СД) по следующим критериям:

1. Чистый приведенный эффект: 8025850 грн. - 2214826 грн. = 5811024 грн.

2. Индекс рентабельности инвестиций: 5811024 грн. / 2214826 грн. * 100% = 262,4%.

3. Норма рентабельности инвестиций: 8025850 грн. - 2214826 грн. / 2214826 грн. = 2,62.

4. Срок окупаемости инвестиций: 8025850 грн. / Мес. / 2214826 грн. / Мес. = 3, 6 мес. = 4 мес.

5. Коэффициент эффективности инвестиций: 2214826 грн. / мес. / 8025850 грн. / мес. = 0,28.

Проведем анализ финансовой состоятельности договора о СД по вышеуказанным показателям.

Коэффициент структуры долгосрочных вложений рассчитать не сможем из-за отсутствия по договору долгосрочных обязательств.

Коэффициент структуры привлеченного капитала будет иметь значение:

Долгосрочные обязательства (3 раздел пассива) /

Привлеченный капитал (4 раздел) / Текущие обязательства = 729488 грн. / 729488 грн. = 1

Коэффициент обеспеченности оборотных средств собственными оборотными средствами:

Раздел 2 актива баланса - Глава 4 пассива баланса /

Раздел 2 актива баланса = 1368217 грн. - 729488 грн. / 1368217 грн. =

638729 грн. / 1368217 = 0,47.

Коэффициент отношения производственных активов и стоимости имущества:

Производственные активы (основные средства, производственные запасы, незавершенное производство) /

Балансовая стоимость имущества = 1485338 грн. / 1485338 грн. = 1.

Коэффициент мобильности:

Оборотные активы /

Необоротные активы = 1368217 грн. / 117121 грн. = 11,68.

Коэффициент краткосрочной задолженности:

Краткосрочные обязательства /

Обязательства = 729488 грн. / 729488 грн. = 1.

Коэффициент кредиторской задолженности:

Кредиторская задолженность /

Обязательства = 157488 грн. / 729488 грн. = 0,22.

Соотношение между дебиторской и кредиторской задолженностью:

Дебиторская задолженность /

Кредиторская задолженность = 8025850 грн. / 729488 грн. = 11.

Показатели денежного потока для оценки финансовой устойчивости предприятия следующие:

1. Рентабельность на основе денежного потока:

Денежный поток /

Выручка от реализации * 100% = 8025850 грн. / 8025850 грн. * 100% = 100%.

2. Коэффициент самофинансирования (показатель денежной отдачи инвестиций):

Денежный поток /

Сумма инвестиций = 8025850 грн. / 2214826 грн. = 3,6.

3. Коэффициент обслуживания долга:

Заемный капитал /

Денежный поток от операционной деятельности = 729488 грн. / 8025850 грн. = 0,09.

Коэффициенты ликвидности имеют следующее значение:

1. Коэффициент текущей ликвидности:

Текущие активы /

Текущие пассивы = (8025850 грн. + 1368217грн.) / 729 488 грн. = 9394067 грн. / 729488 грн. = 12,88.

2. Коэффициент быстрой ликвидности:

Текущие активы - Запасы /

Текущие пассивы = (8025850 грн. + 1368217грн.) - 136817 грн. / 729488 грн. = 12, 69.

3. Коэффициент абсолютной ликвидности:

Денежные средства /

Текущие пассивы = 8025850 грн. / 729488 грн. = 11.

Выводы. Из выше проведенных расчетов можно сделать вывод, что подписание договора о СД между Уставным территориально-отраслевым объединением южная железная Полтавская путевая машинная станция № 132 и Закрытым акционерным обществом «Гражданстрой» является финансово выгодным, поскольку все показатели показывают достаточно хороший результат. Об этом говорит результат расчета как показателей оценки инвестиционного проекта (договора о СД), так и показатели финансовой состоятельности по этому договору. В данном случае договор о СД рассматривается как инвестиционный проект. Такое утверждение объясняется собственными исследованиями по вкладам в СД, как долгосрочных и текущих финансовых инвестиций с одновременным отражением дебиторской задолженности по таким вкладам. Положительное значение показателей прослеживается в значительном превышении суммы полученной по договору в сравнении с понесенными затратами на выполнение работ по договору о СД. Поскольку внутренняя норма прибыли проекта (договора о СД) выше стоимости авансового капитала, то такой договор является экономически выгодным.
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